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Umarendaextraquesetomoua

EMPREENDEDORA: Aline Martins de Souza
NOME Do NEGOCIO: Vitrine do Doce
IDADE: 31 anos

TEMPO PE ATUALAC: | més

LOCAUDADE: Charqueadas/RS

REDES SOCIAIS: @avitrinedodoce

EXPECTATIVAS: Crescer para poder contra-
tar mais pessoas, gerando oportunidades

“DOCE

UM Negocio de sucesso

A Vitrine do Doce surgiu em 2013 com a
simples intengao de gerar uma renda extra, mas virou um
negdcio e principal fonte de renda para a empreendedora
Aline Martins, de 31 anos. "Na época, eu e minha antiga
sOcia buscamos receitas simples de brigadeiros e cupcakes
na internet e passamos a testar e produzir", conta Aline.
Entao, as socias seguiram vendendo os doces para os seus
familiares, vizinhos e colegas de trabalho na cidade de
Charqueadas, RS.
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Com o passar do tempo, a necessida-
de apender mais sobre administracao foi
surgindo e Aline decidiu fazer cursos para se
aprimorar, além de também melhorar a quali-
dade dos seus produtos, ampliando as opgoes
do seu cardapio, passando de um simples
brigadeiro a um doce mais elaborado e sofisti-
cado.

Esse esforco, certamente, foi recom-
pensado e a Vitrine do Doce comegou a cres-
cer rapidamente, ganhando espago na cidade.
"Hoje, vendemos para os vizinhos, amigos
dos vizinhos, empresas como a Gerdau, e
conseguimos atingir todas as outras cida-
des da regido também, inclusive Porto
Alegre", relata a empreendedora, animada
com os resultados.

A capacitagio Gerdau Transforma
chegou em boa hora para a empresaria e
ajudou a ampliar a sua visao de mercado,
aprender mais sobre como gerir um pequeno
negdcio e aplicar estratégias de marketing
fundamentais para um bom crescimento.

"O curso surgiu no momento certo,
para dar um up na minha motivacao e me
fazer lembrar de todas as metas e do planeja-
mento que coloquei no papel no inicio deste
ano", relata. Além de tudo, ela sente que con-
seguiu se aproximar dos clientes através das
redes sociais e isso a ajudou muito nas vendas.

Atualmente, Aline tem um espago
pequeno, que ja comportou sete pessoas
trabalhando, e esta se organizando para
aumenta-lo, construindo um atelié com recep-
cao para receber melhor os clientes e poder
contratar mais pessoas. O maior sonho da
empreendedora é fazer com que o seu negd-
cio cresca de forma consistente, ganhando
mais e mais clientes para que ela possa gerar
empregos, dando oportunidades para outras
pessoas. "Sonhar pequeno e sonhar grande da
o0 mesmo trabalho...", comenta com entusias-
mo. "Dor de cabeca, nés vamos ter sempre,
entao vamos sonhar grande."

Sonhar pequeno e sonhar grande

da o mesmo trabalho..”’




